UNIVERSAL COMMUNICATION

sapa:

De commerciéle dienst is gevestigd in Lichtervelde en daar is momenteel een vacature voor een (m/v):

Area sales manager

Je functie:

Je bent volledig verantwoordelijk voor het accountmanagement en businessdevelopment

bij de Benelux-klanten van onze extrusieprofielen.

¢ Je onderhoudt intensief contact met de bestaande klanten en volgt hun behoeften op.
e Je identificeert nieuwe klanten, waarna je de gepaste strategie ontwikkelt en imple-

menteert om orders binnen te halen.

* Je zoekt actief naar commerciéle opportuniteiten, o.m. door het ontwikkelen van een

agenten-netwerk.

¢ Je analyseert voortdurend markt-, klanten- en concurrentietendensen en integreert

die in je aanpak.

e Je waakt over de klantentevredenheid door continu de kwaliteit van product en
dienstverlening te monitoren, en volgt de klachtenbehandeling op.

* Je biedt oplossingen ‘op maat’ door efficiént in te spelen op de supply chain en
het productieproces van de klant, om zo toegevoegde waarde te creéren en solide

langetermijnpartnerships te vormen.

SAPA (www.sapagroup.com) is een internationale groep van Zweedse
oorsprong, en één van de wereldleiders op het vlak van ontwerp, productie
en verkoop van aluminium profielen.

De Belgische vestiging SAPA RC PROFILES NV stelt 370 mensen tewerk

in twee productievestigingen in Vlaanderen en Walloni&, waar profielen
geéxtrudeerd worden voor de bouw-, transport- en industriesector.

Benelux

Je profiel:

* Je bezit minstens een eerste commer-
ciéle ervaring, bij voorkeur B-to-B op
internationaal niveau.

* Je genoot een hogere technische op-
leiding of je hebt een sterke interesse/
ervaring in technische producten.

¢ Als generalist hanteer je een geinte-
greerde commerciéle aanpak die op
customer value management mikt

e Verder ben je commmunicatief sterk,
uitermate resultaatgericht en kun je een
autonome verantwoordelijkheid aan.

* Meertaligheid N-F-E is een noodzaak in
de sterk internationale SAPA-bedrijfs-
cultuur

e Je werkt nauw samen met de commerciéle binnendienst, die je dossiers administratief
perfect beheert, en met het studiebureau, dat je projecten technisch vorm geeft.

Ons aanbod:

e Een stevige begeleiding gekoppeld aan reéle verantwoor-
delijkheden.

e Uitstekende doorgroeimogelijkheden in een groeiende,
internationale groep.

* Een boeiende mix van commerciéle en technische uit-

dagingen, met de mogelijkheid tot voortdurende vorming.

e Een aantrekkelijk salarispakket.

Interesse?

Stuur dan zo snel mogelijk je brief en cv naar Jan Vandenhende
(VG.587/B) via jan@hr-management.be. Je kunt ook faxen naar
050 67 34 05 of schrijven naar Jan Vandenhende, Jagersstraat 11 te

8200 Sint-Michiels. Meer info via hetzelfde e-mailadres of telefonisch

op 0477 32 85 34. Wij garanderen een snelle, discrete en uiterst
professionele behandeling van je kandidatuur.

Bezoek onze website:
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